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第三讲  供应链金融融资理念 

• 主题：统筹安排合理分配供应链结点企业的流动性 

• 内容：供应链中小企业通过供应链金融获得银行授信 

• 讨论： 

 供应链合作关系能否/如何增加授信额度？ 

 传统金融模式下和供应链金融模式下的银企关系有何差异？ 

• 案例：选择典型银行，对商业银行所实行的供应链金融
模式通过资料阅读、实际调研等多种方式，以小组为单
位撰写文献阅读报告并课上交流。 
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一、供应链合作关系增加授信 

• 银行传统评估借款人信用的授信局限 

 中小企业大多轻资产主体信用等级低抵质押等传统担保难 

• 供应链合作增信与业务关系融资 

 主体信用评价转为债权信用评价实现上下游信用的转移与绑定 

 供应链‘物流、信息流、资金流’三流整合融资 

 装运前融资(Pre-Shipment Financing),如 预付账款融资 

 在途物流融资(In-Tran-sit Financing), 如 存货质押融资 

 交货后融资(Post-Shipment Financing),如 应收账款融资 
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二、供应链金融的银企关系变化 

• 传统金融模式下银企关系  

 单独、孤立的金融业务 

 不关注贸易/交易过程 

 

• 供应链金融模式下银企关系 

 

 

 

 站在供应链全局视角,对供应链某企业或上下游多企业授信 

 不再以单个企业财务指标作为唯一授信标准, 更多考虑整
条供应链的抗风险能力,借助核心企业信誉,拓展信贷范围 

 关注供应链交易过程,整合物流、信息流和资金流 
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