我看医院药价虚高

                 ——咸阳市各大医院和医药超市药价的调查
专业：04级经济学基地班       姓名：魏  婕           学号：20041030006

调查目的：通过对咸阳市各大医院和医药超市药价的调查对比，从医院药价分别比同类药品在超市高这个事实来分析医院药价虚高的原因及未来的解决之道。

调查对象：咸阳市大型的医院，咸阳市医药超市（百姓乐，天天乐医药超市等）

调查时间：2005年7月15日——2005年8月2日

调查方式：走访询问式

关键词：  需求弹性，垄断，流通体制，医药分离

正文：
    近些年，“看病难，看病贵”成为一个较大的社会热点问题。其中药品价格

过高，远远超过了百姓能够承受的范围之内。在这20年来，药品价格增长了100

倍，个别药品增长幅度更高，这大大高于我国人均收入增长。对城镇居民来说，

高额药费已不堪重负，而对于占中国80%的农民来说，由于生病而返贫致贫的现
象不在少数，医疗费用、药品价格的虚高，也成为社会不容忽视的问题。

1、 调查具体情况

	药品名称
	剂量（含量）
	生产厂家
	医院药价
	医药超市药价

	抗病毒冲剂
	10g*10袋
	四川光大制药有限公司
	 ￥10.35 
	 ￥7.80 

	三九感冒灵冲剂
	10g*9袋
	三九医药股份有限公司
	 ￥10.70 
	 ￥8.25 

	维C银翘片
	12片/袋
	贵州白灵制药有限公司
	 ￥0.47 
	 ￥0.30 

	阿莫西林
	0.25g*20粒
	华北制药有限公司
	 ￥3.13 
	 ￥2.80 

	左氧氟沙星
	0.1g*12粒
	扬子江药业
	 ￥23.23 
	 ￥10.90 

	罗红霉素胶囊
	150mg*12粒
	扬子江药业
	 ￥31.73 
	 ￥29.50 

	利君沙片
	0.125g*24粒
	西安利君制药公司
	 ￥13.23 
	 ￥10.80 

	吗丁林片
	
	西安杨森制药公司
	 ￥18.30 
	 ￥15.60 

	芬必得胶囊
	
	天津史克制药有限公司
	 ￥16.42 
	 ￥12.60 

	复方丹参滴丸
	150粒/瓶
	天津天士力制药股份有限公司
	 ￥25.14 
	 ￥20.80 

	三金片
	
	桂林三金药业股份有限公司
	 ￥9.50 
	 ￥7.50 

	云南白药
	4g
	云南白药集团股份有限公司
	 ￥10.08 
	 ￥7.50 

	达克宁霜
	20g/支
	西安杨森制药公司
	 ￥16.00 
	 ￥13.80 


针对上述问题，利用暑假，走访调查了咸阳市各类大型医院和主要的医院的超市（包括天天乐，百姓乐等平价医药超市）的常用药品的价格。（见下面附表）在保证药品剂量（含量）一样，生产厂家一致的前提下，分别对调查数据汇总取平均。有关数据统计如下：

常用药医院药价和医药超市药价对比
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数据来源：据实际调查而来。

由图可见，医院药价平均高于医药超市药价的20%—30%，附表上列出是较为常用的低价药品，而一些新药或保健药等，医院的价可以是市场价的3—4倍。笔者曾有经历，十盒装的增强免疫功能的扶正女贞素，医院的售价为400元，而医药超市的仅售110元，将近是4倍。两者价格这样悬殊确实是触目惊心。
医院药价虚高也是“看病难，看病贵”最重要的原因所在呀！

2、 医院药价虚高的原因

是什么原因导致医院药价普遍高于医药超市的药价呢？从医疗行业的特殊性以及中国具体情况分析，主要有以下几个方面的原因:

1. 供需关系的不平衡，医疗资源处于需求大于供给的状况。

随着我国经济的发展，医疗卫生条件有了很大的改善，但是人口快速增长和缓慢增长的医疗供给之间一直存在着矛盾。医疗资源目前在中国来说还是稀缺资源，与发达国家相比，人均占有的医疗服务差距很大。而我国长期以来计划经济条件下，医疗行业由国家财力供给，国家财力是有限的，其发展必然受到资金的限制。在改革开放以后，医疗行业走入市场，但是外资和私人资本进入受到很多限制，这样就造成快速增长的需求与缓慢增长的医疗资源供需之间的不平衡，作为医疗资源供给方医院与患者博弈中处于强势地位，患者只能无奈的接受其高价的政策。
2. 药品的属性及我国医院的特殊性

<1>药品的属性

对于病人来说，药品消费与自身生命息息相关，不像其他消费那样可有可无，所以药品作为必需品，并且替代性较弱，从而导致其需求弹性较小，缺乏弹性甚至几乎无弹性。另外见图一，
在较低价P1时，总收益TR1=P1*Q1=□P1BQ1O，
而提高价格到P2时，TR2=P2*Q2=□P2AQ2O

                             □P2AHP1是提价的利益

                             □HBQ1Q2是减销的损失

由图可见□P2AHP1＞□HBQ1Q2
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<2>我国医院的特殊性
在医院产权改革并未完全深化的条件下，我国医院进入壁垒仍很高，使得现存的医院出于局部垄断地位。并且我国医药体制的不分家，80%的药品要靠医院来消化，所以医院对药品的价格的制定具有独特的垄断性。（见图二）医院作为
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另外我国医药不分家的情况下，国家只能以药养医的方式来维持国有医院的正常运行。在计划经济时代，医院属于行政事业单位，经费由国家财政拨款；市场经济后，国家减少了拨款，拨款大约只占医院开支的10%，其余靠医院收入来弥补。本来医院经济效益应主要来自诊断，救治，护理等环节，可是现在绝大多数医院实际情况却是药品销售成为医院获利的主渠道，这无疑是一种极不正常的现象，这也是药品在医院价格如此之高的原因之一。

3. 药品流通环节太多

通常情况下，药品从出厂直至进入医疗机构，大致经历这样一条环节链：药品生产厂家——药品招标机构——药品批发公司——药品代理者——医院相关人员——患者。在整个环节链中，患者之前任何一个环节都在加价，有的是国家明文规定的，如药品生产厂商可以在产品成本加上20%左右，形成产品出厂价，而更多的是随意的加价，尤其是药品的回扣泛滥成灾，医院的药价之高可见一斑了。

同药品进入医药超市相比，许多环节链将消失，有时甚至直接是药品生产厂家——医药超市，这样最为简单的链条。缺少层层“设租”的环节，药品价在医药超市的相对低廉也是情理之中的事情了。

4. 信息不对称，尤其是患者信息的缺失。

医院、医生与患者相比总处于“强势方”，信息的拥有量更多。医生可以开“大处方”，医院可以抬高药价，但患者无法也没有能力与之讨价还价，且信息缺失，不完全了解药品的作用，疗效及实际价格，这也使得医院一直能在药品的销售上获得较大的利润空间的原因了。
3、 医院药价虚高得解决之道

以上分析的原因及调查的事实无不在说明着医院的药价虚高已经到了令人惊异甚至愤慨的地步了。如何解决“看病难，看病贵”这一问题最为重要的因素呢？这向全社会提出了挑战。
治理医院药价虚高的标本之法，我认为是：

1. 深化医疗体制改革，尤其是国有医院的产权制度的改革。打破医院的垄断，促使医药分家体制的形成。

<1>打破国有医院的垄断地位，深化医院的产权改革。

国有医院垄断地位，造成了医疗资源供需不平衡及医院有定价权（其中包括对药品的定价权），从而形成长期较为稳定的垄断利润。

深化医院产权改革，对国有医院实行股份制改造或是进行其他公有制实现形式的改造，允许并鼓励和支持外资和私人资本进入医院经营领域，开放市场，允许自由竞争，打破医院的局部垄断地位。

[image: image4.png]P1

PO





<2>打破医院在药品销售上的垄断，促使医药分离。

现有医药一体的制度是医药业弊端的根本。一是医药市场分散化，药品进院成一大难题；二是医生回扣之风不易杜绝。而医药分业的确立，可以通过提高一定比例的诊费等医院医疗费用，使医疗卫生界改善医贱药贵的局面，同时可以改善医务人员的待遇。由于医生待遇提高，与药品销售关系将被切断，医药公司进院销售向相关人员提供回扣之风将会得到有效的遏制，这样看来杜绝回扣之风也非难事。
另外医药分业，尤其是药店经营的重点将转移到以高效的配送体系获得利润上，这会使药品流通渠道更加透明化、高效化。

近些年，医药超市、平价药店（前文调查的）的出现，从分说明了以上医药分业的必要性和紧迫性，这些将为百姓提供多少优惠和便利呀！

2. 改善流通体制，减少流通环节。
治理药价虚高，改善药品流通体制是关键，主要应该是三个方面：
一是从制度上做保证，提高各个流通环节的自律和信用。

在我国现阶段，普遍存在自律的缺失和信用的丧失，而药品流通领域更为突出。人们往往在一些“潜规则”支配之下，使得自身自律和信用的沦丧。

所以应该建立社会信用体系，并且应辅之以惩戒制度。如建立药品流通环节链中各环节的信用档案。对于组织来说，应该对药品生产企业、分销企业、医院及零售商等建立并完善不良记录公开制度；对于个人来说，应该对医药代表、医生等，建立不良记录公开及惩戒制度。
二是淘汰过剩的生产和分销企业。

欧盟排在前三位的药品分销企业，其市场占有率为65%，日本排在前五位市场占有率为80%，美国排在前三位的市场占有率则高达96%。由此可见，国外药品分销和批发企业高度集中。

而截止2004年底，我国已有600多家制药企业，12000多家药品批发企业，充斥着过多的重复建设。这样的重复建设不是日趋激烈的有序的竞争，而是在药价上层层加码，以求得生存的一席之地。

因此，政府主管部门应严格按照GMP（药品生产质量管理规范）和GSP（药品经营质量管理规范）等标准，清理淘汰一批没有生产条件和资质不足的企业，培育几个大型分销集团和中介机构，从而形成了药品行业规范竞争，同时降低了药品流通过程中的费用，药价也就自然随之降低。
三是使零售药店（医药超市等）成为购药的主渠道。

我国80%左右的药品是由医院卖给患者的，由于医院的特殊性，使得药价远远高于其实际的价格。

在法国，多达84.7%的药品通过药店销售，德国84%通过药店销售，美国药品零售药店销售比重为74.9%。

借鉴外国的经验，为了降低医院的药价，就要把零售药店作为患者购买药的主渠道。打破医院对药品销售的垄断地位，使消费者获得更多的知情权和选择权。所以近些年大量的医药超市的出现既是对上述观点的实证，也是一种不可逆转的发展趋势。

3. 加强监督，推行医疗机构的药品收费及其他信息的公示制度。

信息不对称导致患者只能“被动挨打”，所以必须规范医院药品收费及其他信息的公示制度。医院的公示制度，可以包括门诊收费清单、药品明细价格手册，还可以包括药品的基本性能和疗效，主动向住院患者提供每日的花费清单等，以防止医生的“大处方”，使得患者不必花一些本不用支出的“冤枉钱”。以上做法，使广大患者在明明白白花钱的同时，对药品价格也随时进行有效的监督。
4、 总结

对咸阳市各大医院和医药超市常用药品价格调查对比是一个引子，从而提出医院药价虚高这个社会热点问题，并分析原因及解决之法。但是在我国，药品价格的昂贵，难道仅仅只在医院？药品价格偏离其实际价值，远远超出百姓能够接受的范围之内了是一个较为普遍的现象。

所以说真正治理药价虚高，不仅仅要从医院着手，而要从各个流通环节进行改革和完善。作为政府主管部门已经先后16次将药品降价，累计金额高达300亿元（截止2004年底），但百姓似乎并没有真正感受到药价有太多的下降。究其原因，政府的行政命令不过是治标之策，治本之计关键在于推进各项改革的市场化，用“无形的手”来调节，真正使虚高的药价降下来。
近期我们关于中国的医改讨论又一次热起来，国务院关于医改不成功的报告无疑是颗重磅炸弹，激起千层浪。“医改市场化有失公平，我们应该摒弃市场化的方向，而是把医疗卫生部门作为完全的公共商品来靠政府主导，强化政府的责任。”试问市场化真的不能成为医改的大的方向吗？全民医保靠什么来实现？国家财政吗？医院的效率又靠什么来保证？

又是一个效率和公平孰先孰后的问题！

个人认为现在我们的医疗体制目前确实存在许多这样那样的问题，近些年的探索式改革也不尽人意。但市场化是唯一可以推进改革和最终完成改革的方法。对公平问题也不能忽视，区别对待，可以在推进医疗机构产权改革的前提下，政府主导，通过必要的财政手段强化特定医院的公益性，保证更多的人能看起病。

总之，治理药价虚高，深化医疗体制改革这一问题，不是一剂“猛药”可以奏效和解决问题的，而是许多“对症药”共同作用，这些“对症药”到底都是什么也是个较为深刻和巨大的问题。
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药品价格的制定者（price-maker)，虽然面临着高价少销的局面，但它仍然可以将价格P定的高于平均总成本（AC），这样在利润最大化的原则下（MR=MC），医院作为垄断厂商可以获得较为稳定的超额利润（即阴影部分）。





图二





另外打破医院的垄断地位，一方面可以降低医费标准，提高医院的服务，切实做到为患者服务；另一方面，垄断造成社会福利损失（见图三，哈伯格三角区，阴影部分），造成效率的损失，打破垄断就是减少这种社会福利的损失，提高效率，这也是提高社会效率的有效方式之一。
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因此提价对于缺乏弹性的商品可以增加总收益。以上种种，医院提高药品价格获得高额利润也成必然。








