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中俄两国服务贸易国际竞争力探析

牡丹江师范学院 冯玥 杨婷婷

摘要:随着信息技术的快速发展，服务贸易行业在国际贸易中越来
越被重视。本文以俄罗斯和中国作为比较对象，主要从服务贸易的国际
竞争力、 服务贸易的总体发展状况和服务贸易的进出口市场及规模三
个方面，对近几年来两国的服务贸易做了详细的比较分析，对于进一步
发展和提高中俄两国服务贸的国际竞争力具有深远影响。
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一、中俄两国服务贸易总体发展状况比较

(一)中国服务业的发展状况

随着信息技术的突飞猛进，国际服务贸易行业的逐步开放，各国的

服务贸易都得到了快速的发展。 中国服务贸易总体规模呈现逐步增长

的趋势，2004 年中国服务贸易的进出口总额为 1337 亿美元， 到 2007
年已经增长至 2509 亿美元，虽然净出口额一直为贸易逆差，但是逆差

一直呈现下降趋势。 但是 2008 年全球金融危机爆发后，中国服务贸易

的进出口额受到了一定程度的影响， 进出口额都出现了同比下降的局

面。
中国服务业的发展并不平衡，进出口主要集中在运输、旅游及其他

商业等传统服务业， 其中运输和旅游的进出口总额几乎占中国服务业

进出口总额的一半；而建筑、金融、通讯、计算机等服务业所占比例相对

较小。
(二)俄罗斯服务业的发展近况

随着世界服务贸易的迅猛发展，近年来，俄罗斯的服务业也取得了

较大的进步。 俄罗斯的服务贸易行业总体规模也呈现逐步增长的趋势，
2004 年俄罗斯服务贸易的进出口总额为 539 亿美元， 到 2007 年已经

增长至 985 亿美元，虽然净出口额也和中国一样一直为贸易逆差，但是

逆差呈现逐年增长的趋势。
跟中国服务业一样，俄罗斯服务业的发展也不平衡，进出口主要集

中在运输、旅游、建筑及其他商业服务等四大传统服务业，其进出口总

额几乎占俄罗斯服务业进出口总额的 90%。
二、中俄两国服务贸易的进出口市场及规模比较

(一)中国服务业的进出口市场及规模

中国服务业的进出口贸易区域分布不均， 主要集中于发达国家和

地区。 其中，美国、香港、日本、欧盟和东盟是中国前五大服务出口市场，
也是中国服务业的主要进口来源地。 对中国香港和美国的运输服务业

出口份额占了中国运输服务业总市场的 33%，对中国香港、中国台湾、
韩国和日本的旅游服务业占据了中国旅游服务业总市场的 60%， 对美

国和东盟的计算机和信息服务占据了中国计算机和信息服务业出口总

额的 50%。
(二)俄罗斯服务业的进出口市场及规模

俄罗斯的服务业进出口主要集中在非独联体国家。 其中俄罗斯服

务业的进口来源地主要为土耳其（约占总进口额的 30%）、英国（约占总

进口额的 25%）、德国（约占总进口额的 24%）和美国（约占总进口额的

20%）；其主要出口国为美国（约占总出口额的 37%）、德国（约占总出口

额的 32%）和英国（约占总出口额的 30%）。

三、中俄两国服务贸易的国际竞争力比较

(一)中俄国际市场占有率比较分析

衡量一个国家服务贸易国际地位的一个重要指标是其国际市场占

有率，即该国服务出口占世界服务总出口的比例，它反映了一国服务出

口的整体竞争力，用公式表示为：服务出口的国际市场占有率=服务出

口总额/世界服务出口总额。 由公式可以看出，比重越大，说明服务出口

的竞争力越强。 近年来，中国和俄罗斯服务贸易出口的国际市场占有率

都非常低，但是都呈现增长趋势。 中国服务业的国际市场占有率增长幅

度明显远大于俄罗斯。 所以在国际市场上，中国的服务业的出口能力要

明显强于俄罗斯。
(二)中俄服务贸易 TC 指数比较分析

服务贸易竞争优势指数（TC 指数），是指某一产业净出口额与该产

业进出口总额的比重。 贸易竞争力指数是反映产业国际竞争力的重要

指标，TC 指数的取值范围为[-1，1]，如果 TC 指数大于 0，意味着一国是

某种产品的净出口国或净供应国， 表示该国的此种产品具有较强的国

际竞争力，且越接近于 1，其竞争优势越强。 反之表示一国在该种商品

的出口上竞争力较差。
中国和俄罗斯的服务贸易整体竞争力指数都处于-0.3~0 之间，服

务贸易与发达国家相比，都处于竞争劣势状态。但近年来，中国的 TC 指

数均处于-0.1~0 之间，而且处于明显的逐年递增趋势；而俄罗斯的 TC
指数处于-0.3~-0.1 之间，其逐年递增的趋势并不明显。 因此，中国服务

业的 TC 指数较俄罗斯更接近 1，所以中国的服务贸易整体国际竞争力

明显高于俄罗斯。
四、 结束语

总体上而言， 中国和俄罗斯的服务贸易近年来都保持逐年递增的

势头，但是都处于较低水平的发展状态，都还不具备参与国际竞争的优

势，但都具备很大的发展潜力和空间。 中国和俄罗斯的服务贸易都主要

集中在运输、旅游及其他商业等传统服务产业，两国的服务贸易竞争力

都不均衡。 中国的服务贸易整体竞争力要明显强于俄罗斯，俄罗斯在运

输服务贸易方面要略强于中国，但是中国的建筑、旅游、广告和宣传、计

算机和信息及其他商业服务产业的竞争优势要略强于俄罗斯。 中俄的

服务贸易出口都同时集中分布在美国和欧盟， 这两个地区的服务贸易

发展程度要远高于比中俄两国的服务贸易。 由于中俄两国的服务贸易

发展状况不同，中国的服务贸易还倾向于亚洲地区的一些发达国家，而

俄罗斯的服务贸易主要在非独联体国家。
因此，中俄两国都要开放国内服务市场，积极参与国际服务贸易，

以加快步伐提高本国的服务贸易竞争力。 加快国内服务业的发展就要

改革国内服务业的管理制度，开阔视野，才能提高国际地位。 中俄两国

要提高服务贸易的竞争力就要转变传统服务贸易理念， 向现代服务贸

易看齐，还要改善服务贸易产业和地区结构，使其均衡发展。
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