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一、中小企业融资现状 
中小企业融资问题一直是政府、社会、金融机构及广大群众关心的问题。从某些角度说，中小企业融
资困难并非绝对，在统计口径、行业标准和城市发展水平等不同的情况下，评价的结论也有不同，但
是社会中中小企业融资难的现象确实是普遍存在的。 
（一）对比大企业，中小企业固定资产不足是固有缺陷 
企业的规模和经营状况决定了中小企业不可能像大企业那样拥有充足的固定资产，因此中小企业能提
供的抵押担保资产相对较少。 
（二）中小企业资信相对较差，外源融资难度大 
仅从银行贷款这种外源融资形式看，大企业有比中小企业强的议价能力，银行理论上愿意与中小企业
接洽，但大企业融资能力强于中小企业，实务中银行更关注企业的第一还款来源，即使有抵押物，如
果变现能力不足，银行也是很难给予贷款，这对资金不足的中小企业来说无疑是贷款的很大限制。 
（三）中小企业融资难不是单一的企业问题，也是整个社会存在的缺陷 
政府在中小企业融资问题上也出台了很多机制和措施，例如银企对接会等，但是这些措施往往很难达
到预想的效果，从某种程度上说，政府的某些措施形式多过实质，不利于中小企业融资的开展。 
在对合芜蚌综试区的调研过程中，我们接触了芜湖市徽商银行某支行的李行长，他在中小企业融资难
的问题上有独到见解。李行长认为中小企业融资困难，有很多都是企业自身不懂金融知识造成的，他
特别指出中小企业不懂得合理运用应收账款，导致企业供应链周期加长，形成了大批呆滞账，这是中
小企业融资困难自身问题的一个重要方面。从李行长的话里不难看出，合理运用应收账款融资对中小
企业是极为重要的。 
二、应收账款融资及其存在的信用风险 
应收账款是企业在日常贸易中因为赊销形成的——在这样的过程中，不可避免地会存在应收账款难以
回收的状况，为了应对这种状况，一般企业都会计提坏账准备，一旦应收账款确定难以收回，则可以
确认损失。大部分企业认为这样做可以预先估计损失，降低损失真正发生时的不可测性，但是这种做
法也只是一种消极的应对，并不能彻底解决损失的发生或者对损失加以弥补。 
应收账款融资是针对企业应收账款的存在而形成的融资方式，是指企业把应收账款作为抵押，增加授
信度向银行申请贷款的融资形式。通过这种融资形式，不仅可以帮助中小企业寻找到合适的融资途
径，同时也帮助企业有效运用了应收账款这部分资金，使得原本闲置的资金得到了充分的运用，加速
了供应链周转。 
从形式上看，应收账款融资与一般的抵押贷款形式类似，只不过抵押物的替代是企业的应收账款。正
因为此，也给应收账款融资带来了很多不确定性。正如前所述，应收账款在贸易过程中存在难以回收
的可能性，借款企业可能因为买方违约或破产导致不能清偿银行贷款，给银行贷款带来一定风险性，
同时借款企业自身也因此丧失了信誉度，为下次贷款制造了难度。因为这种风险存在的可能性很大，
在没有更多保障的情况下，银行贷款给中小企业的要求会更加的高，需要一定实质的保障，提高中小
企业的授信度，增加银行给中小企业贷款的可能性，于是应运而生的应收账款和信用保险的结合成为
这一发展的必然趋势。 
三、信用保险与应收账款融资的结合 
随着保险业的兴起，针对信用风险而产生的信用保险得到越来越广泛的应用。所谓信用保险就是以债
务人的信用风险为保险标的的保险形式。应用到企业应收账款中的信用保险其主要功能是保障企业应
收账款的安全，也就是把债务人的保证责任转移给保险人，当债务人不能履行其义务时，由保险人承
担赔偿责任，这样，企业就把未到期的应收账款的风险降到最低，同时将原本沉淀的资产转变为银行
认可的还款来源，更是避免了中小企业自有资金不足难以自发筹款和相互担保的风险性。 
应收账款和信用保险的融合现在得到了越来越多的应用，形成了特有的应收账款信用保险融资形式。
它以保险费代替担保费，对应收账款进行保险，从源头上控制买方风险，将贷款前后，包括对买方的
信用评价过程交由专业咨询和服务机构，如保险公司，形成了成本低、效率高、手续简单、不用担保
抵押、评审门槛低的独特优势。并且在这样的过程中，企业的财务管理和经营效益得到了保证，同时
将应收账款信用保单作为抵押，运用信用保险的形式保证了应收账款回收失败损失的补偿，提高了企
业的资信度，使企业成为银行认可的客户，增加了银行提供贷款的可能性（图1）。 
图1 
■
保险公司可以提供以银行作为投保人和被保险人的银行保单，借以保护银行作为贷款人的利益，直接
赔偿银行的资金损失；保险公司同时也提供客户保单，保证借款人的利益，当出现应收账款难以回收
的损失时，对借款人进行赔付，再由借款人偿还银行的贷款，同样也能保证银行和借款人的利益，区
别只是投保人和被保险人的不同。应收账款信用保险的附加值就在于，既为中小企业提供了应收账款
的保险，增加了融资渠道，也为银行贷款提供了风险保障，于是形成了银行、保险公司、借款中小企
业三方共赢的局面。 
对比前文，我们不难看出，通过应收账款信用保险融资，为中小企业融资创造了更多的可能性。 
（一）通过应收账款融资方式解决了中小企业固定资产不足，抵押担保物缺乏的问题，很大程度的带
动了中小企业的资金运作和供应链加速运转，同时较低的融资成本，也有利的推动了其经营效益。 
（二）信用保险充分运用于应收账款融资，解决了中小企业授信度低的问题，通过保险公司的承保，
合理控制了应收账款的风险，使中小企业更容易达到银行的客户标准。 
（三）应收账款信用保险融资将银行、保险公司、中小企业三方合理结合起来的操作模式是一个良好
的机制创造，充分运用了社会资源，也更有利于社会各部门的协调发展。 
四、新型融资工具——应收账款信用保险融资举例 
目前，社会上已经有了应收账款信用保险融资的应用实例，中国平安集团、广州安融投资顾问有限公
司联合推出的应收账款信用保险融资就是这一中小企业融资工具的一种实践。 
该项融资工具的操作流程是，当企业有应收账款融资需求后，提出申请，保险公司对其买方进行信用
调查评审、现场考察，并进行筛选。保险公司决定承保后，用应收账款信用保单作为抵押品的替代形



式，这样，提高了授信度的中小企业在保险公司的安排下可以与银行对接，再由银行组织放贷。 
在与其他融资产品进行比较时，该融资工具的发起人也给出了应收账款信用融资的优势（表11） 
不难看出，该公司推出的应收账款信用保险融资的方式好处大大多于一般融资产品，它可以规避财务
风险，降低融资成本，帮助中小企业时时监控应收账款状况，并且将这部分资金充分运用，稳定资金
流，维持经营管理，提高自身授信度，成为银行合格的借款者，实现融资。 
广州市平安保险公司在应收账款信用保险融资运用于中小企业的实践方面走在国家前列，他们推出的
这一融资产品具有极强的指导意义。合芜蚌综试区在中小企业融资的问题上还比较落后，可以借鉴发
达地区的先进经验，合理的吸收与改进，为我所用，达到发展自身的目的。 
表1 
■
五、合芜蚌综试区中小企业发展应收账款信用保险融资的建议 
合芜蚌综试区对比广州等经济发达地区，在中小企业融资方面的差距还是明显存在的，经济的相对落
后和创新不足给该地区发展中小企业新型融资方式带来了阻碍。应收账款信用保险融资形式在其他地
区的成功，为我们的实用提供了借鉴。这种融资模式不仅充分结合了银行、保险公司、中小企业三方
的利益，更为重要的是，相对较低的融资成本是适应合芜蚌综试区刚刚发展起来，经济相对落后的现
状的最好选择。但是目前合芜蚌综试区银行、保险公司、中小企业、政府等众多部门自身的问题，确
实给应收账款信用保险融资在该地区的发展带来了一定难度。 
（一）从银行角度说，更多的是从事国内保理业务和其他以银行为主体的融资模式，应收账款信用保
险融资的方式没有得到认可和广泛推广 
银行独立承担保理业务等其他融资模式虽然能够达到规模经营和统一配置的效果，但是从另一个角度
也是加大了银行的业务量和工作负担。如果银行能够引进和推广应收账款信用保险融资方式，主动联
系保险公司这方面业务，就可以在一定程度上可以分散银行的工作压力，同时可以有效运用社会各方
的资源和能力，达到资源有效配置和分工协调合作的良好运作机制，使社会形成一个完整的融资整
体。 
（二）从保险公司来说，可以更多的利用社会宣传和广告，让更多的中小企业和银行知道保险公司的
应收账款信用保险融资产品的作用和功能 
大力的推广宣传有利于社会各方了解该类融资模式的特点，帮助更多银行和中小企业寻找适合自身的
银行保单或客户保单，在满足银行授信条件的基础上帮助中小企业更好的实现融资。 
（三）从中小企业看，其更愿意直接向银行融资，而很少有意识主动联系保险公司，让保险公司为其
提供成本低且合适的融资服务 
观念的陈旧给中小企业寻找合适的融资途径带来了障碍。合芜蚌综试区的中小企业应更多的像大城市
学习，更多的利用社会其他部门，帮助自己实现低成本的融资。主动寻找保险公司提供应收账款信用
保险融资就是一个很好的途径。 
（四）从政府角度看，政府应多提供交流的平台，让银行、保险公司、中小企业相互了解各自的需求
和要求，形成一个完善的交流机制和体系 
应收账款信用保险融资难以在合芜蚌综试区发展壮大，很大原因是银行、保险公司、中小企业三方交
流太少，特别是银行、中小企业对保险公司的需求，有政府作为中介，可以让三方更好融合，合作起
来也事半功倍。 
注 释： 
1 http：//www.anrongic.com/zxsp/ShowArticle.asp?ArticleID=120 
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