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JDF 的实质与走向 

资料来源：《印艺》2005年第5期总第257期 作者：丁一 

一.序说

最近一个时期，许多媒体和展示会上经常披露JDF 的情况，它已成为热门话题。

这里想回顾一下它的由来和今后的走向，以供业内人士参考。自从2000年发表了

CIP4以后，它是由美国的Adobe System 公司、比利时的Agfa 公司、德国的MAN 

Roland 公司和Heidelberg 等4家公司协作推出了作为表述印刷工程总体的作业情报

的标准格式而开发的。它包含了资料管理、策划、业务支援一切的工程之间的资料共

用。采用XML，亦能对应美国Adobe System 公司的PDF 或PJTF 等的标准。

在四年前的Drupa 展览会上展出了从订货到工程管理系统全面介绍了JDF 之后，

确实给印刷业界超过DTP 以上的冲击，使印刷业界为之兴奋不已。姑且将其含义定为

作业数据确定格式。

JDF 的出台确实给印刷业带来了活力和生气，不过遗憾的是JDF 还没有得到普遍

地应用。但是为了在今后的时代进程中生存和克胜，就必须改变旧的业态，更新观念

和变革生产结构。

为此，这里进一步表述JDF 的本质，以便于理解之后对生产作业有一丝帮助。

二.经营情报的必要性

印刷业界已被认可为情报产业，但其内部的情报系统尚未达到最理想，不如说比

起其他行业落后不少。经常可以听到的两个关键语是「短交货期」和「价格竞争」，

不妨就依据经营情报的观点来考虑。

所谓短交货期，指从收稿到交货的时间极短之事，经常是不能遵守收稿当时的约

定。所谓生产，指按照事先决定的制造和计划进行，如果离开了每天的进程，原订的

生产计划无法保证时，那么短交货期对印刷企业来说就成了非常困难的问题。总而言

之，要引为注意的是，与客户商定的接货合同能否准确进行，及在最短时间能否制订

最佳的生产计划。

至于价格竞争，也存在同样性质的问题，响应订货的内容，等到确定了标准业

务，针对短交货期，小批量的活，以及大量节高品质产品也可以采用同等的作业来进

行了，所说的这些都可以依靠本身的努力将可以改善的部分当机立断解决掉，毫无根

据的一味地降低工价等于是给自己套上绞索，最好放弃。应该想到，如果依照没有保

证的生产成本接受了订货，就会遭遇到一喜一忧的状况，要尽快从这种泥潭拔出来才

好。不能说印刷业界在经营上无能，要说的是及早摆脱市场竞争的困惑，各家企业要

根据下列情报，好好思考在多大程度上来采纳。

从财务的观点来看：
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●当时的订货累计金额，进款额

●当月的预定付款额，现金余额

●器材和产品的库存

●赊款余额

从生产的观点来看：

●各操作人员的作业状况

●印刷机的开工状况

●订货产品的进展状况

从客户的观点来看：

●接受订货个别的盈亏状况

●产品库存状况

●对付年度预算的进展情况

●交货期及不正常状况

以上只是一般经营情报的一部分，如果是想知道的时候立即可以获得情报的状

态，可以说是优秀的经营情报系统。当然各种详细资料也包括部门经理所掌握的情

报，这样它便可成为生产车间和经营者以同样的尺度来判断事情的材料。

所谓经营情报，并非是接受报告之前不了解，乃是自己想知道时靠自己的行动获

取想知道的内容。经营者的思考和系统都应该应时转化才好。在接受订货后，与客户

和合作公司之间的业务调整在这方面不应花费太多时间，而应该以更具战略的眼光，

把精力用到能创造连续效益的效果上来。当所有情报凑齐然后如何来料理它，这才是

经营者应承担的任务。

三.JDF 的本质

正如上面所讲，经营必定是需要情报的，不过欲获得情报，是需要花费大量的时

间和人力(=成本)，拿到过期的情报那就毫无意义。事实上存在取得这类经营情报的

系统，但是要想得到涉及诸多工程的印刷公司特有的情报，巨大的投资和封闭系统是

前提。于是依靠JDF 能带来甚么好处呢？那就是从营业到印后工程的情报格式得到了

统一。而且其格式是由XML 表述，可以适应开放系统。根据情况，对于正在利用XML 

的印刷公司来说，也许是非常贴身的格式。

总之，令人感到JDF 一下子使全体工程的情报带有一元化的现实味道。JDF 乃是

印刷业界统一的印刷方法的格式。它既不是售品，也不是正在出售的东西，一旦弄错

了它的本质，就会倒退到设备化产业时代。那怕已经凑齐了对应JDF 的机器，也不要

依靠机械随便取得经营情报，任意作出经营判断。因为它不是直接产生利润的东西，

也不是防止出错的东西。只是要将经营所需的情报做到转变为有效的内容和及时到

手，这完全要看经营者的本事。与竞争公司的差别化，抑或是胜过其他行业，JDF 作

为基础手段是必不可少的。

四.从局部最佳转向整体最佳



应用了JDF，完全可以使印刷公司的生产工程发生明显的变化。至于印刷公司，为

了效率化，内制化，保证利润，过去已经作出了种种的机器设备投资，拿制版设备来

说，1980年代，市场上出现的版面编排分色机、记录媒体尽管与当前状况完全不同，

由于数码的效果做到各种各样的合成处理，印刷机业已改进，装备了减少手工作业的

功能等，促进了速度和稳定，便于采纳作业的标准化。

诸如上述，印刷公司长年以来为了提升生产效率，积极对机器进行了投资，这固

然不算错误。事实上那只是在各个工程作了最佳化。但是，从近来的客户要求降低工

价和对应市场要求加快速度的情况，就能看出原先在各工程投资的最佳化效果逐渐显

出淡化的趋势。首先，所说的印刷品基本上是要通过若干工程才成为最终产品，所以

最终的生产量构成合计的处理量。为了提高合计的处理量，在整个工程有必要做到保

持均衡的速度。目前，多数情况是均衡失调时，要由合作公司协助来调整。然而，为

了确保安定的品质和回收固定费的意义上来说，也应该面对推进内制化的方向。

只要掌握好公司内的最大处理量和生产力的瓶颈，就会确定当前无须轻率进行设

备投资的工程，及有必要优先进行设备投资才好的工程，经营者正是需要获取这种经

营判断的情报。强调内制化，有时会遇到难以办到的情况。作为JDF 的有效应用，与

外部合作公司和材料进货对方的整体最佳化便进入视野，这正可谓JDF 便是XML，或

SCM 和EDI 等。与客户也一样，只要划入全体最佳的圈子里，就会变成为与以前完全

不同的业务模式。JDF 便是跳出公司内框架的全体最佳的模式。(下期续...) 
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