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地方出版社要注意地方特色 

张 健  

    中国地域广大，几千年来，形成了具有不同风格特点的地方文化，如齐鲁文化、巴蜀

文化、荆楚文化等等。这些具有厚重历史感的文化积淀是取之不尽、值得大力开发的出版

资源。地方出版社理应在开发本地出版资源上做出应有的贡献。开发本地资源，形成独具

特色的标志性品牌，必须做好重点文化工程的建设。一个出版社如果没有几部有影响、有

份量、独树一帜的“镇社之宝”，它的名字是难以叫响的。 

    出版界在地方出版资源开发上着力较多也较成功的当推湖南出版界。湘楚大地人杰地

灵，湘版《毛泽东与湖南丛书》、《曾国藩全集》、《左宗棠全集》、《魏源全集》以及

《三湘英烈传》等等，充分发挥了人无我有的地方特色。这些书以其特色的浓郁、品种的

集中，产生了规模效应，受到特定读者的喜爱和关注，也大大提高了出版社的知名度。近

年来，其他地方出版社在地方特色选题的开发、投入上也是花了很大精力的。如号称“粤

版一号”的地域性百科文库《岭南文库》就是由广东人民出版社承担的大型出版文化工

程。计划出书300种，并成立了拥有450万元的专项出版基金会，其首期工程中的《简明广

东史》、《广东美术史》、《羊城古钞》、《岭南文化》已于1997年获第三届国家图书

奖。这套书在积累传统文化与服务当代经济建设的结合上做了有益的尝试 ，取得了积极

的效果。 

    开发地方出版资源，要做好选题的建构工作，不能东一下西一下，想到什么出什么，

而是要有个规划，并且做到长期规划与短期规划相结合，使所出品种形成系列、规模。湖

北人民出版社获得“全国优秀出版社”称号在很大程度上就得益于其对地方特色选题的一

贯重视与开发。其地方名人系列有《闻一多全集》、《李四光全集》、《张居正集》、

《杨守敬集》、《胡风全集》等。近年来陆续出版的《湖北地方古籍文献丛书》，规模宏

大，编校精良，装帧典雅，是地方古籍整理中的精品。 

    大型出版文化工程的社会效益是毋庸置疑的，从经济上来讲，也并非无利可图。中国

人口众多，特定领域的读者群其绝对数量也相当可观，所以此类书也不是都亏本，大部分

还是略有盈余甚至大有赚头的。而且大型出版工程完成后，其本身也是源，可以再深度开

发。如《鲁迅全集》出版后，适应读者的不同需要又出了《鲁迅小说全集》、杂文集、选

集等。 

    湖南不仅出版了《曾国藩全集》，还有小说《曾国藩》、曾国藩的传记和研究等。在

1998年的怀旧图书热中，上海人民出版社的《雾海明灯——上海周公馆图集》也取得了不

俗的经济回报。这些都说明，地方出版社要利用好本地出版资源 。近水楼台先得月，不

然，近在咫尺的好选题也会被别人拿走。 (作者单位：湖北人民出版社) �  
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