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作者：[陶 莹] 来源：[本站] 浏览：[] 评论：[] 

西部开发中的资金问题是一个决定性的因素。云南是经济基础薄弱的省份，项目开发水平远远落后于
全国，金融业属高风险产业，如何建立现代融资意识，成功地进行项目融资，是融资问题的重中之
重。. 
项目融资有其科学的概念、形式、结构，最关键的是有四个因素，一是项目融资中的债权保证，二是
项目经济强度的保证，三是项目包装的专门技术，四是项目资金的对接。这四个问题关系到项目融资
的成功与否。 
一、项目融资中的债权保证问题 
债权保证是债务人对债权人所提供的货币资金的一种有效可靠的物和人的保证。没有可靠有效的债权
保证，债权人的货币资金就失去了安全性，项目融资也就不可能进行下去。所以，相应的债权保证是
每个债权人投资放债时必然的基本要求，是项目融资的重要条件之一。 
债权保证有抵押和担保二种。抵押是债务人提交有效的资本凭证，将其资产的所有权转移给债权人；
担保不需要将其资产所有权转移给债权人，而债权人和债务人之间签署资产保证协议，以法律形式把
双方的权利和义务及违约责任规定下来。国内融资（借款）是以抵押作为债权保证的主要形式，国际
融资则是以担保作为债权保证。债权保证中的担保主要有四种：公商担保，银行担保，政府担保，项
目担保。 
银行担保是最过硬最普通也是贷款银行较容易接受的一种债权保证。银行担保是外资银行的基本业务
之一，是有偿的（收取商家的费用），担保并非要付出什么，只是承担风险，得到的却是利润回报，
因此是一项有利可图的生意，作为商业银行只要项目公司实施项目的经济强度过硬，风险能有效地化
解（分担），银行也愿为其提供担保。银行为减少和化解（分担）风险，以确保自身利益时，均会要
求项目公司做出反担保，反担保一般是以项目作为担保，也可以是公开担保，或者是第三者法人提供
的担保。深圳沙角火力发电项目对外融资就是由五十家银行组成的银团提供担保，日本进出口银行以
设备的出口信贷反担保实施中的发电项目。中国冶金进出口公司与澳大利亚哈默斯铁矿公司合作经营
恰那铁矿项目，由十三家银行（国外银团）提供担保，澳大利亚太平洋银行出面在欧洲债券市场发行
欧洲期票获得债务资金，项目公司则以项目资产作反担保。 
二、项目融资成功的条件 
许多项目公司和项目发起人在筹资的过程中，经过一番折腾，耗尽精力和费用，最终还是融资失败，
多为融资条件不具备而造成。融资条件是实行项目融资而获得成功的关键因素，离开条件等于失去关
键因素，就不可能融资成功，条件的构成主要有：①项目的经济强度；②项目包装；③项目资金对
接。 
（一）项目的经济强度 
蛋白原料是饲料工业中的一种重要原料，云南地区的蛋白原料皆从东北而来，供给渠道单一，货源紧
张，当时中山大学、云南大学研制出以菜籽饼（油枯）为原料，用微生物脱毒后生产新型高效的植物
蛋白原料，昆明某厂决定上马此项目。在项目立项后，菜仔饼原料价不断暴涨，接近豆粕价格，在项
目融资过程中，某跨国集团意向投资，拟与该厂合资生产，外方在对此项目论证时，通过建立数学模
型，对一系列参数进行处理和数值计算后得出：项目风险大，投入产出比极不合理，投资收益偏低。
外方董事局汇审项目时，因其主要经济指标未达到规定要求而没有通过。该项目之所以融资失败主要
在于项目的经济强度不硬，简单地说，项目不好，如果项目好——经济强度较硬（投资收益率高），
外方有利可图，项目融资必然成功。 
欧洲迪斯尼乐园是美国迪斯尼乐园公司在法国巴黎郊区兴建的大型工程项目，在项目融资中顺利得到
法国公众储蓄银行和国际辛迪加银团上佰亿法郎的贷款支持；印度尼西亚是高风险高债务的国家，帕
塔米纳公司天然气管道装置项目却能够实现项目融资，而且是项目所需的资金百分之百依赖融资；波
音公司、通用电气等产融结合成功的原因之一是使金融业务与公司主业密切配合、良性互动、如金融
业为波音公司提供租赁服务，为通用电气、福特公司提供消费贷款服务等。以上成功案例充分证明，
只要项目好，项目的经济强度过硬，就能达到融资目的。项目融资是以本身的经济强度作为融资成功
的基本备件和重要保证的，项目的经济强度有二方面：①项目的赢利能力和偿还能力。②项目的资产
价值，就是项目公司拥有和控制的能以货币计量的经济资源。诚然，实施项目有较好的赢利能力和偿
还能力，且资产价值甚大，应该说项目的经济强度就硬，在项目融资中就能获得成功。 
（二）项目包装 
做项目是需要对项目进行包装的，项目包装不仅是对项目外在的形式做简单的修饰处理，更主要还是
对项目的内容进行系统分析，合理筛选，有机组合，项目经过包装才能提高和保证其应有的质量，可
以说，未经包装的项目是难有高水平项目质量的。项目包装的目的在于符合投资放债条件，使银团和
财团能够顺利通过，实现项目融资。基本上包装是项目融资中的重要工作。包装的主要内容有：①项
目评定。项目评定量按照一定的标准对项目的相关因素进行定量分析、同时进行定量的投入产出和盈
亏平衡分析、敏感性分析，并对项目投资收益率、内部收益率和项目净现值进行考核，以确认项目在
整个生命周期内预期的经济效益和社会效益以及生态效益。②项目的风险分析。财团和银团进行投资
放债时非常注重项目的风险分析。项目风险有：信用风险（担保抵押硬度及变现能力）、经营风险
（市场、生产、技术、管理）、金融风险（利率、汇率）、政治风险（政局、政策）、自然环境风险
（资源量、地理条件、灾害）。项目风险大小同样可以经过定性分析和定量测定来确认，如项目风险
系数小，项目就容易通过，反之，项目风险系数较在大，就算项目的经济效益很好，也难获得财团银
团的认可和通过，因为项目直接关系到资金的安全性，财团银团投资放债一方面追求资金的效益性
（最大值的商业利润），另一方面则是资金的安全性，没有资金的安全性，就不可能有资金的效益
性，资金的安全性是资金效益性的基本的根本保证。 
一个项目经过经济效益、社会效益、生态效益的评价或项目风险分析后，一系列指标均符合投资放债
的条件和基本要求是得到财团银团认可和通过的必然条件。项目包装从形式上来讲，则是要求；①项
目资料有价值。着重在三个方面，一是外部投资环境（政策性环境、金融性环境、工业性环境）；二
是项目生产要素（技术、原料供应、市场营销、项目管理）；三是投资收益分析（项目投资成本、经
营性收益、资本性收益）。需要强调的是，项目可行性研究报告应由所有资质的单位来编写，项目评



估必须是权威部门所做，没有资质的单位和权威部门做的项目编写及评估是缺乏信服力，极难获得银
团和财团的认可和通过。②法律文件齐全。项目融资涉及到政治、经济、技术、环境、地理等方面的
事宜，相关法律文件的类别有：实施项目的政府批准文件、国家产业政策文件、外资外汇管理文件、
税收及项目待遇文件、项目合资合作契约、经营性（产供销）合同、融资协议。一个结构完整的项目
融资的法律文件由数十个、甚至上百个组成，各个法律文件之间应有较强的逻辑性，结构关系极为严
谨，关键性的法律文件缺一不可。完整齐全的法律文件是项目融资的必要条件，也是项目融资成功的
基本要素。 
三、项目资金对接 
项目包装完毕，接着就是项目资金对接。总的来说，项目为一方，资金为另一方，二者是相互分离
的，项目资金对接就是通过一定的方式把分离的双方有效的结合起来，项目资金融为一体。在项目融
资活动中，有相当一部分项目公司所进行的项目应该说是好的，但却得不到资金方支持（财团银
团），也不知道通过什么渠道以何种方式去筹措资金，融资失败，问题就出在项目资金对接上。项目
资金对接有两种情况，一种是直接对接，项目公司与财团银团直接的接洽，并且获得成功，这是理想
的对接；另一种是间接对接，项目公司与财团银团是通过中间方——第三者进行接洽，并且获得成
功。西部地区的项目因所处的地理环境、经济条件、信息等多种因素的局限，跟外方财团银团能接触
的机会相对较少，项目融资中的项目资金对接非常困难，一些项目公司往往把寻觅外方财团银团的希
望寄托在民间融资的中间人身上，这是极不可取的。项目融资必须走正规渠道，通过合法的途径来进
行，这是笔者的经验和忠告。如果确实需要通过中间方来跟外方财团银团接洽，一要冷静分析中间方
的真相及其所提供财团银团之间的逻辑关系，二是全面分析外方财团银团的背景、实力和资信状况，
以及工作业绩，还要认真分析财团银团在不同地区投资放债成功的案例。 
（一）确定融资目的 
融资目的是项目投资者通过项目融资所期望达到的目标，尤其是数字目标，这是项目融资工作的中
心。项目融资是在明确的目的下展开的各项筹措资金活动，没有明确的融资目的，就无法进行项目融
资，更谈不上项目资金的成功对接。 
（二）制订融资方案 
项目投资结构、融资方式、资金来源和构成，以及债权保证是项目融资的基本框架结构，在设计和制
订项目融资方案时应对项目融资中的各个组成部份进行反复研究、比较，特别是对国内和国外的资金
来源及资金特点进行分析，并结合项目投资者自身的实际情况和融资条件，系统分析找出适合自己的
融资方式，制定出确实可行的，既能最大限度保护项目投资者的利益又能被外方财团银团所接受的最
佳方案，为项目资金的对接奠定主观条件。 
（三）融资谈判 
即双方和多边就项目资金问题进行的磋商，通过商务谈判签署符合各方利益的法律文件，实现项目融
资的目的。融资谈判必须的程序是：①发函。项目公司的融资方案确定后便向国内外的资方（财团银
团）发出项目融资建议书（Infovmetion  Memorandum）②初审。资方收到项目融资建议书和项目资料
及相关法律文件后进行初审，经审查符合投资放债的条件时，就与项目公司签订融资意向书。③考察
评估。资方组织有关专家进行实地考察，之后聘请权威的项目评估机构一同对项目的经济、技术及生
态中的各项指示进行综合评估，得出结论性的评估意见。④谈判。此是关键环节，谈判过程中，项目
是主体，资金是谈判的重点，法律文件在项目融资谈判中起着重要作用。⑤汇审。资方（财团银团）
董事局对项目资料和项目融资协议（草案）及其他法律文件进行最高级别的汇审，一旦得到三分之二
董事通过，便会通知项目公司正式签订项目融资（投资放债）协议及相关法律文件，至此项目融资宣
告成功。 
（四）各方履行协议 
项目融资协议是代表和体现双方和多方利益意态的商业契约，签署后各方均要严格执行协议中的各项
条款。资方会让银行下账付款，并委托项目公司的开户银行托管项目公司的账户控制现金流量，项目
公司接到银行的提款通知后，正式启动项目。 
云南的项目开发很多，但融资成功率不高。面对西部开发机遇，云南的企业一定要有紧迫感，认真探
讨，努力实践规范的项目融资，获得项目的成功。 
（作者单位：云南机电职业技术学院） 

【 评论 】【 推荐 】

评一评

正在读取… 

 笔名：

 评论：

 发表评论 重写评论

[评论将在5分钟内被审核，请耐心等待]

【注】 发表评论必需遵守以下条例： 

■ 尊重网上道德，遵守中华人民共和国的

各项有关法律法规  

■ 承担一切因您的行为而直接或间接导致

的民事或刑事法律责任  

■ 本站管理人员有权保留或删除其管辖留

言中的任意内容  

■ 本站有权在网站内转载或引用您的评论  

■ 参与本评论即表明您已经阅读并接受上

述条款  

Copyright ©2007-2008 时代金融 

EliteArticle System Version 3.00 Beta2

当前风格：经典风格

云南省昆明市正义路69号金融大厦


