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 中文摘要：

 关 键 字：保险营销员 

 类    型：其他保险        来    源：中国保险报 

 正    文：

  10月21日，中国保监会同时公布了《关于改革完善保险营销员管理体制的意见》和《关于贯彻

善保险营销员管理体制的意见〉的通知》两个规范性文件，至此，讨论颇有时日的保险营销员管理体制改革工作

开始启动。然而，要想有效改革保险营销员管理体制，首先必须要明确界定当前我国“保险营销员

  首先，参照2006年7月1日开始实施的《保险营销员管理规定》，保险营销员必须要具备以下要件：其一，保

销员必须是“个人”，而不是机构；其二，保险营销员只能接受一家保险公司的委托从事销售活

从事销售活动；其三，一个合格的保险营销员必须具备两个证书，即中国保监会颁发的《保险代理

书》和所属保险公司发放的《保险营销员展业证》(以下简称《展业证》)，而且已经取得《保险

书》、《保险经纪从业人员执业证书》或者《保险公估从业人员执业证书》的人员，不得领取《展

  目前对“保险营销员”的称呼比较混乱，比较容易引起混淆的相关概念包括“保险代理人”

人”和“保险代理从业人员”。下面我们逐个分析，一一区分这些概念与“保险营销员”的关系。

  最容易与“保险营销员”相混淆的是“保险代理人”。《保险法》规定，保险代理人是根据保

险人收取佣金，并在保险人授权的范围内代为办理保险业务的机构或个人；保险代理机构包括专门

的保险专业代理机构和兼营保险代理业务的保险兼业代理机构。由此可以看出，“保险代理人”

人”，它既包括机构这种“法人”，又包括生物意义上的“个人”。而“保险营销员”针对的只是

“保险代理人”的概念涵盖了“保险营销员”。 

  那么“个人保险代理人”与“保险营销员”究竟是何关系呢？《保险法》规定，个人保险代理人、保

的代理从业人员、保险经纪人的经纪从业人员，应当具备国务院保险监督管理机构规定的资格条

理机构颁发的资格证书。可见，我国是存在“个人保险代理人”这一概念的，并且笔者认为“个

“保险营销员”是同一个概念，只是称呼不同；因为《保险法》中的“个人保险代理人”指的是

“机构代理人”之外的部分，它和“保险营销员”具备的特征与功能是相同的。“个人保险代理人

为了让自身与“机构代理人”和“保险代理人”两个概念区分开来，自己对自己的称呼，多见于一些代理人自己的展

业博客和行业网站。“保险营销员”则是保监会、行业协会对这一群体的官方称谓，如中国保监

中介报告》只采用了“保险营销员”这一称谓。 

  “保险代理从业人员”则是一个比“保险营销员”宽泛的概念。个人为了获取从事保险销售工作的

通过中国保监会组织的保险代理从业人员资格考试，取得《保险代理从业人员资格证书》，成为

员”。但是，并不是所有的“保险代理从业人员”都会成为“保险营销员”；只有那些取得所属

业证》的“保险代理从业人员”才成为“保险营销员”。还有一部分“保险代理从业人员”会取得保

的《保险代理从业人员执业证书》，成为机构代理中的保险专业代理机构的员工；并且因为已经

人员执业证书》，不得领取《展业证》，所以这部分人员除非与保险代理公司解除劳动关系，重新

托关系，否则不会成为“保险营销员”。另外一部分“保险代理从业人员”则没有投身到保险行

生在求学期间，通过考试，取得《保险代理从业人员资格证书》，但是毕业后转投其他行业，他

营销员”。 

  随着改革的进行，“保险营销员”的概念必然也会产生相应的变化，建议有关部门在改革过
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顾好法律、部门规章和规范性文件的兼容性，为我国的保险营销管理体制改革塑造良好的法律环
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