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  “保理”，源于英文Factoring，也称为“保付代理”、“承购应收账款”或“账务代理”，说法不
统一。有的国家代之以“Account Receivable Purchase (ARP)”，即“应收账款购买”。 
  国际保理源于英文的“International Factoring”，一般而言，是指在国际贸易中以赊销(O/A)、
承兑交单(D/A)信用销售条件下，保理商同国际贸易中的卖方达成的一种连续性的协议，规定卖方将销
售货物或提供服务所产生的应收账款转让给保理商，而保理商则提供预付款融资、买方的信用风险担
保、销售分账户的管理及收取应收账款等服务的一项综合性金融业务。这项业务目前已成为各国外贸
发展中不可忽视的一项重要的金融业务。 
  事实上，由于各国保理的历史渊源以及金融业务传统习惯的不同，各国对“Factoring”有着不同的
理解，国内保理的跨国适用形成国际保理，因此“国际保理”在不同的国家也就有了不同的内涵。这
种分歧给国际保理的推广造成了一定程度的阻碍，为协调各国的不同意见，《国际保理公约》中认为
“保理协议是指供应商与保理商之间达成的协议，规定供应商将产生于他与其顾客之间的销售合同
（包括服务合同）的应收账款(receivables)，而不是那些出于个人、家庭的使用而购买货物所产生的
应收账款让与保理商，而且供应商要将应收账款的让与通知送交债务人，保理商则至少提供以下功能
中的两项：（1）为供应商融通资金，（2）记录并保存与应收账款有关的账户，（3）收取应收账款，
（4）保护供应商不受债务人拖欠的影响。” 
  最原始的保理业务可追溯到五千年前的巴比伦时代，当时人们已会用未偿的应收账款换取现金。而
现代意义上的保理主要源于两大分支：一支起源于美国代理商的商业代理业务，另一支起源于欧洲大
陆贴现商的贴现业务。 
  在欧洲大陆，银行向其客户提供应收账款的预付款融资是很普通的，由于融资获利要比参与生产制
造的获利多得多，从本世纪50年代起，一些以票据业务为主的银行受汇票贴现的影响开始进入“发票
贴现”市场，成为专业贴现商。卖方把部分交易发票副本交给贴现商，但并不通知买方债务人，卖方
向贴现商担保债务人在发票日后一个规定期限内付款，贴现商则将发票货款扣除一部分后一次性付给
卖方。贴现商就全凭手中的发票作为拥有债权的凭证，卖方在到期后从买方处收到的货款再转交给贴
现商。由于汇票贴现与发票贴现存在本质上的差异，一旦卖方破产或买方不接受发票，贴现商的债权
就得不到有力的法律保障，因此贴现商逐渐要求：（1）卖方须将针对某一买方的全部应收账款发票提
出贴现；(2)将债权转让事项通知买方债务人；（3）要求买方将货款直接付给贴现商。这样贴现商实
际上也就开始了保理业务。由此可见，保理在很大程度上也源于融资的需求。 
  国际保理涉及多方当事人，形成多重法律关系。在保理中，客户(出口商)依据国际货物买卖合同发
运货物，对该批货物的货款享有的是债权，在进口商支付该货款之前，客户并不享有所有权。客户将
债权进行了有偿转让，而保理商提供的融资是其获得的转让债权的代价。而当客户将所售货物的代表
账款债权的发票副本交给保理商，保理商就向其支付80%以上的票面金额，称为“预付款”，实际上起
了向债务人提供信贷的作用。只是保理商提供的在融资形式上并非一笔贷款，而只是给予客户销售货
物的预付款。显然，国际保理的多重关系开展也是围绕融资的职能。 
  国际保理是国际保理商从客户获得基于货物出售而产生的应收账款权，而为客户提供融资、账款管
理和追收、信用保险等服务。无疑，应收账款转让构成了国际保理运行前提。但转让应收账款是为了
什么目的呢？恰恰是为了融资。融资构成了国际保理的一个特质。在现实运作中，保理业务有其不同
的操作方式，因而可以被分为多种类型。保理的融资本质可以从保理的多种类型中得以体现。按照不
同的分类标准，保理可分为有追索权的保理和无追索权的保理；明保理和暗保理；折扣保理和到期保
理；完全保理与不完全保理。这几种分类方法彼此有交叉，如有追索权的保理、到期保理、暗保理同
时也属于无完全保理类型。但是从上述分类可以看出，除到期保理外，几乎所有保理业务都要求保理
商向卖方提供预付款，以满足卖方的流动资金需要，这无疑是围绕着融资业务展开的。唯一例外是到
期保理，但是到期保理的服务中必然包含一项坏账担保的内容，即在债务人（买方）破产或其他无力
偿还债务时，由保理商向卖方支付大部分金额的款项，其目的也是保障卖方不会因买方的原因不能及
时收回货款而陷于资金困难，实际上也起到了融资作用。 
  并且，国际保理的这种融资正是与应收账款转让密不可分的债权融资。英国是保理最为发达的国家
之一，其普遍接受的定义是：“保理是指以提供融资便利，或使卖方免去管理上的麻烦，或使卖方免
除坏账风险，或以上任何两种或全部为目的而承购应收账款的行为（债务人因私人或家庭成员消费所
产生的及长期付款或分期付款的应收账款除外）。”从一个完整的保理的过程看，将应收款转让给保
理商的那一刻起，保理商获得债权而向卖方融资，然后通过债权的管理，尽量消除坏账，最后收回债
款。 
  随着国际保理的不断发展，许多国家用特别立法的形式将其作为一种特殊的应收款融资方式确立下
来。近来，较突出的是希腊于1990年颁布的《保理商法》，其第1款指出保理是有追索权和无追索权的
应收款转让融资。 
  保理融资的最大特色在于运用对融资企业的资产负债管理来实现债权保全，再结合债权让与和债权
担保等制度，确保收回融资。对于融资企业而言，不仅获得了急需的资金，而且取得了保理商专业性
的债权管理。 
  所以，国际保理的本质是一种以应收账款转让为核心的债权融资，其最大特点在于通过保理商对融
入资金企业的资产负债管理来实现债权保全，再结合债权让与和债权担保等制度，确保保理商收回融
资，因此，国际保理也是具有跨国因素的一种企业与保理商双赢的现代融资方式。 
（作者单位：武汉大学国际法研究所） 
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